QUAL E O POSICIONAMENTO DO SEU NEGOCIO?

CRITERIOS DE POSICIONAMENTO SUA RESPOSTA

QUAL E O PERFIL DE CLIENTE DESEJADO PELA EMPRESA?

Faz sentido priorizar os esforgos de venda da empresa para
algum perfil de cliente?

EXEMPLO: Que moram perto da sua loja? De um género em
particular? Faixa etaria? Outro critério mais relevante?

COMO O NEGOCIO DEVE SER PERCEBIDO PELO
PUBLICO-ALVO?

Quais beneficios vocé espera que os futuros clientes
percebam e valorizem no seu negocio?




PLANEJAMENTO DE MARKETING E VENDAS

Ps PRIORIZADOS

ETAPAS DECISOES E ACOES QUE SERAO EXECUTADAS PELA EMPRESA
NESTA ETAPA ¢

COMO CHAMAR A ATENCAO DE
CLIENTES POTENCIAIS? ] PRODUTO

| prRECO

[ | PRACA

| PROMOGAO
COMO FAZER COM QUE OS
CLIENTES POTENCIAIS SE _] PRODUTO
INTERESSEM PELO PRODUTO?

| preco

| PrACA

| proMoCAO
COMO FAZER COM QUE OS
CLIENTES POTENCIAIS _] PRODUTO
DESEJEM ADQUIRIR O
PRODUTO? "1 precO

| PrRACA

| proMOCAO
COMO FACILITAR A
AQUISIGAO DO PRODUTO?  |ENEeNIfe)

_| PreECO

"] PRACA

| PROMOGAO




